
Em que território seu
negócio realmente

compete?

Ajuda a alinhar sua
presença online com sua

área de atuação real,
bairro a bairro.

O Perfil da Empresa no
Google reflete a

realidade do negócio?

Garante que a principal
vítrine no Google conta a

história correta e
atualizada.

As avaliações formam
uma linha do tempo viva?

Mostra se há um fluxo
contínuo de feedback que

demonstra um negócio
ativo e em evolução.

Existe presença humana
e ritmo nas interações?

As respostas às avaliações e
a frequência de atualizações

demonstram um negócio
ativo e cuidadoso ao longo

do tempo.

SEO LOCAL NÃO É
TÉCNICA, É NARRATIVA

O problema: Por que um bom
negócio não aparece bem no Google?

A Solução: De checklist técnico
para narrativo

Seu negócio não é invisível, é mal interpretado.

Negócios de qualidade podem ter posições
instáveis não por serem fracos, mas porque o Google
não entende claramente o que eles representam.
O Google age como um "leitor apressado".

Ele junta rapidamente fragmentos públicos
(perfil, avaliações, fotos, site) para decidir
qual negócio parece mais confiável
naquele momento e local.

Sinais confusos geram hesitação no algoritmo.

Quando as informações sobre seu negócio são
contraditórias online, o Google hesita, o que
causa oscilações no seu ranking.

Um checklist narrativo é um guia para ler os
próprios sinais.

É um material para ser lido com calma, observando
o negócio como se fosse a primeira vez, para
garantir que a história contada é clara e consistente.

Troque a pergunta "Está configurado?" por
"Isso faz sentido para quem vem de fora?"

A abordagem muda de uma verificação mecânica
de itens para uma reflexão sobre a coerência
da sua presença digital como um todo.

As perguntas-chave para construir sua narrativa

O resultado: Clareza para
tomar melhores decisões

A conversa muda de "O que eu preciso fazer?"
para "O que está desalinhade?"
Você para de procurar listas de tarefas e passa a identificar
e corrigir as inconsistências na narrativa do seu
negócio.

"Quem lê, enxerga. Quem enxerga, decide melhor."

Entender esses pontos funciona como um pré-
diagnóstico consciente, capacitando o negócio a
tomar decisões mais estratégicas.
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